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UPC CR: 20 let na vzestupu

il

Spolecnost UPC zahdjila svou cinnost na Ceském trhu v roce 1991.
Zatinala jako dodavatel analogovych televiznich programd, predeviim
ve vétsich méstech, prostrednictvim koaxialni kabelové sitg.

8hem své dvacetileté exis-

tence se dokazala vypra-

covat na jednoho z nejvét-

- Sich brovozovatell‘l teleko-

munikacnich sluzeb v CR.

Prvni zlomovy okamZik pfiSel na pod-

zimu roku 2000, kdy spole¢nost UPC

zacala ve své siti nabizet pripojeni

Kk internetu s vyuzitim protokolu Euro-

DOCSIS 1.0. Postupem casu doslo

Kk prestavbé sité, diky niz bylo mozné

po novych optickych rozvodech 3iFit

i dalsi sluzby a navySovat rychlost in-
ternetového pripojent.

V'nésledujicich letech zacalo doch4-

zet K vytlacovani a omezovani analogo- .

Vé televizni nablidky na Ukor moderniho
digitalniho vysilani, které nabidlo vyssf
kvalitu prfjmu, programy ve vysokém
rozliSeni a rovnéz jejich V&SI vybér.
Vroce 2007 spolecnost uvedla do pro-

vozu digitalni kabelovou televizi, zalo-
Zenou na technologii DVB-C; a vyhod-
nou hlasovou sluzbu UPC telefon.

Intenzivnéji

do B2B segmentu

Pokracujici modernizace sité a aplikace
technologie RFoG umoznily firmé od ro-
ku 2009 vyuzivat ve vybranych lokali-

tach internetové pripojeni postavené

na protokolu EuroDOCSIS 3.0. V reakci
na nejvyznamnéjsi trendy pro IT busi-
ness se spolecnost UPC od roku 2009
kromé upgradu své sité také intenzivné
vénuje systematickému budovani B2B
segmentu, aby mohla zékaznfktm nabi-
zet kompletni portfolio modernich tele-
komunikacnich sluzeb, jako jsou napi-
klad webhosting, server hosting, cloud

- services, virtualni servery ¢i exchange

hosting, a je pripravena uspokojit i po-

Zadavky, ktere prinese-budoucnost.
UPC béhem své dvacetileté exis-

tence rozSifovala pokrytf n'éjen VY-

stavbou novych tras, ale také akvizi-

cemi mensich firem, které vyuZivaly

podobnych technelogif. Mezi ty nej-
znaméjsi patii napiiklad spole¢nosti
Datel Kabel nebo Karneval Media.

Pievzeti Sloane Parku

Posledni vyznamna akvizice prob&hla
letos v breznu, kdy UPC prevzala spo-
lecnost SPPT (Sloane Park Property
Trust).
propojit patefni optické sité obou firem
a vytvorit v CR druhou nejvetsi, velmi
dobre dostupnou sit, kterd méri témer
6000km, mé vice nez 900 aktivnich uz-
[ POP a disponuje pripojenim k 99%
vSech preshranicnich sitf. Nova platfor-
ma pokryva pfiblizng 90% Ceské re-

publiky a vlastni méstské sit& ve vice
nez 60 % vSech ceskych mést. Jeji sou-

. Castf je rovnéz Datové centrum UPC.

Tato transakce UPC umoZnila -

UPC Ceské repubhka je nejvet5|m
domdcim poskytovatelem place-
nych digitélnich televiznich sluzeb
a patii mezi vedouci poskytovatele
Sirokopasmového vysokorychlostni-
ho internetu. Jeji kabelové sit& jsou
v dosahu 1,33 milionu domacnosti
v 370 lokalitéch CR. Sluzby UPC

v soucasné dobé aktivné vyuziva
1,21 miliond zakaznikd. Z toho si
sluzby kabelové televize piedpléci
celkem 512 000 domacnosti,
vysokorychlostni internet
424000 domacnosti a telefonni
sluzby 191 000 domécnosti.

UPC je dcefinou spolecnosti

Liberty Global, Inc. !

Ménici se svét a role ICT

Za posledni lidskou generaci se svét, ve kterém Zijeme, zasadné zménil.
Velky podil natéto zméné maiji technologie i internet a je ziejmé,
Ze dalsi vyvoj bude jesté dynamiétéjél’.

AV 4

lovék a jeho navyky se

sice vyznamné nemeén,

ale nés svét je pod vli-

vem abstrakce, virtuali-

zace, mobility, socialnich

siti, cloud computingu a dalSich tech-

nologif. A tyto zmény vyZadujf speci-

alizaci, partnerstvi a vzéjemnou spo-

lupraci, a to jak v privatnim Zivotg,
tak v podnikant.

Pokud se zamyslime nad vyvojem

Clovéka a jeho schopnosti od doby

starovéku k dnesnim dndm, dojdeme

pravd&podobné k zavéru, Ze prvotni
vyznamny vyvoj lidskych schopnosti
a dusevniho rozvoje kulminoval v an-
tické dobg; a poté se vyvoj ubiral spi-
Se pozvolnym tempem.

Proti tomu vyvoj technologif
za poslednich sto let pripomind rist
po exponenciale. Od doby, co byl vy-

_ internet, mobilni telefon atd..,

nalezen tranzistor, nasledné pocitac,

nevi-
me, ¢im nés dalsf den prekvapi. Bude
to cloud computing, biomechatronika

| nebo kyborgové?

Otazkou. je, Jakou strategn maJ
jednotlivec i firmy pfijmout, aby -
v takto dynamickém svété obstali.
Jednou z moZnych odpovédi je umeét
si dobre vybrat. Tedy vybrat si vlastni
specializaci - odpovidajici  talentu,
a zaroveii udrzovat sit pomahajicich
vztahl pro odbornosti, které nejsou
schopni sami vykonév'at

Partnerstvi ve firemnim prostredi
pak. neznamené byt jen nakladovou
poloZkou, ale pomaha zakaznikim
k lepSim vysledkim a zvySenf konku-
renceschopnosti na trhu. Z&kaznik se
mUZe vénovat svému kli¢ovému obo-
ru podnikani (stavebnictvi, zdravot-
nictvi, finanéni sluzby, atd)) a starost
o podplrné aktivity podnikéni, jako
je ICT (Information and Communicati-
on Technologies), ponechad na svém
partnerovi.

Pokud mluvime o partnerstvi v [CT
a outsourcingu jako o zpﬁsobu, jak
prenechat ¢ast aktivit externimu part-
nerovi, je vzdy potreba dobre defino-
vat rozsah sluzeb, které zakaznfk vyva-
di ze své kofnpetence. Dulezité je, aby
se zakaznik nezbavoval svého klicové-
ho know-how, které tvori jeho hodnotu
a odlignost na trhu. Samozrejmosti je
podloZit partnerstvi kvalitnim smluyv-
nim vztahem a parametrizovat smlou-
vu s ohledem na méfitelna kritéria za-
rucujici kvalitu obdrzenych sluzeb.”

Zijeme v 21. staleti a nastroje ICT
nemUizZeme ignorovat. Hledejme si tedy
proto skutecné partnery, kteff nam po-
mohou Vv Zivoté i podniké:ni obstat.

Richard Novak,
feditel pro strategii a segmentovy marketing,
: GTS Czech -




